Erfolgreiche Gruppenprozesse

far Tiefbau-Unternehmen

Der Status Quo:

Gerade kleine und mittelstandische Unternehmen

aus dem StraRen-, Erd- und Tiefbau sind

sind oftmals Einzelkdampfer. —

Die Folge:

Hohe Kosten fiir Fort- und Weiterbildung,
hohe Kosten und ein groBer Zeitaufwand
fiir die Neukundengewinnung sowie

ein gnadenloser Verdrangungswettbewerb.

Durch die Entwicklung von Gruppenprozessen erfolgreich werden

Suchen Sie sich Geschaftspartner, die zwar die
gleiche Zielgruppe wie lhr Unternehmen
ansprechen, jedoch nicht lhre Leistungen
anbieten oder |Ihr Einzugsgebiet haben.

Im Verbund mit 4 bis 5 Unternehmen (z.B. Garten-
und Landschaftsbau, Dachdecker, Heizung-
Sanitar, Tiefbau) kénnen Sie nicht nur lhre
Vertriebskosten senken.

Mit Unterstiitzung von Bau-Auftragsbeschaffung.de

entwickeln Sie eine "schlagkraftige” Gruppenstrategie, mit deren Hilfe Sie
sich die entscheidenden Wettbewerbsvorteile gegenuiber Einzelkampfern
lhrer Branche sichern.
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