Auftragsbeschaffung flr den

Garten- und Landschaftsbau

e
Der Status Quo:

Die Auftragsbeschaffung im Garten- und
Landschaftsbau ist fiir viele kleine und mittlere
Betriebe zum Gllickspiel geworden. Bedingt durch
die Abhangigkeit von Ausschreibungen haben
zahlreiche Betriebe keine Planungssicherheit

und haben oftmals nur eine Auftragsauslastung
von 2 bis 6 Wochen im Voraus.

Mit Bau-Auftragsbeschaffung.de zu neuen Kunden

Garten- und Landschaftsbau-Betriebe miissen nicht
zwangslaufig auf oéffentliche Ausschreibungen in
Kombination mit dem Anbieten von Dumping-
Preisen setzen, um Auftrage zu bekommen.

Wir haben eine bereits erfolgreich realisierte =
Neukundengewinnungsstrategie entwickelt, Dank

der es moglich ist, selbst als regional orientiertes
Unternehmen Auftrage im gewerblichen Bereich
eigenstandig zu gewinnen.

Grundlage hierfiir ist ein spezielles Marketingkonzept, welches durch ein
breit angelegtes Netzwerk an potentiellen Auftraggebern und Vermittlern
regelmafig fur neue Anfragen und Auftrage sorgt.
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